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1 sierpnia br. Piotr Salek, prezes firmy Expert Global Consulting, cztonek
Polsko-Amerykanskiej 1zby Handlowej w Chicago spotkat sie w urzedzie
marszatkowskim z lubuskimi firmami i organizacjami okotobiznesowymi.
Wizyta miata na celu przedstawienie ustug firmy Expert Global Cobnsulting
firmom z naszego regionu. Spotkanie otworzyt wicemarszatek Bogdan
Nowak.

- W swojej karierze widziatem wiele ofert i prezentacji. Marszatek Elzbieta Polak
podczas misji gospodarczej w Chicago w kwietniu br. przedstawita wasz region w
taki sposdb, w jaki amerykanski inwestor tego oczekuje. Byto wida¢ energie, pasje i
zaangazowanie - powiedziat na poczatku spotkania P. Salek, prezes firmy Expert
Global Consulting. Dodat, ze jest coraz wieksze zainteresowanie biznesu
amerykahskiego regionem lubuskim.

Podczas spotkania prezes P. Salek przedstawit metody kreowania polskich ofert
biznesowych. Wskazywat, jak powinna wyglgdac dobra oferta handlowa skierowana
na rynek amerykanski. Zwrécit uwage na jeden podstawowy btad, ktéry popetniany
jest w ofertach - w pierwszym punkcie reklamowany jest produkt. Jesli rzeczywiscie
firmy szukajg kogos, kto kupi nie 10, a 100 tys. sztuk danego produktu, muszg
pamietac, aby sprzedac nie produkt, ale w pierwszej kolejnosci swoja firme. Biznes
amerykanski oczekuje na firmy, na ktérych bedzie mégt polegacd. Jesli przekona sie
do firmy zainteresuje sie tez jego ofertg. Przedsiebiorstwo musi pokazac swoja
kadre, stabilnos¢ finansowa, ale tez swoje problemy. Warto wspomniec o
problemach i wskazad, ze firma potrafi przezwyciezy¢ trudnosci. PopetniliSmy btad,
ale wynieslismy z tego lekcje, mamy procedury i wiemy, jak nie popetnia¢ btedéw w
przysztosci - dodat P. Salek.

Rynek amerykanski rézni sie od polskiego. Warto zatem przed wprowadzeniem
produktu na rynek, przeprowadzi¢ test, czy dany towar przyjmie sie na gruncie
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amerykanskim. Nie zawsze to, co sie dobrze sprzedaje w Polsce, bedzie sie cieszyto
réwnie duzym zainteresowaniem w Ameryce. - Czasem nie widac tej drugiej strony
medalu - powiedziat P. Salek, prezes firmy Expert Global Consulting.

Prezentacja spotkata sie z duzym zainteresowaniem ze strony uczestnikéw
spotkania. Przedstawiciele lubuskich firm skorzystali z mozliwosci i zadawali wiele
pytan.

Dzisiejsza wizyta jest wynikiem nawigzanych kontaktow oraz ztozonego zaproszenia
Marszatek Elzbiety Polak podczas wizyty w Chicago w kwietniu 2013 r. Gtdwnym
celem spotkania byto ustalenie jak najlepszej strategii promocji na nadchodzace
miesigce dla wojewddztwa lubuskiego. Drugim celem byto przedstawienie ustug
firmy Expert Global Consulting dla lokalnych firm z wojewddztwa lubuskiego. Sa to
przede wszystkim ustugi konsultingowe dla firm starajgcych sie o wejscie lub
rozwiniecie swojej dziatalnosci na rynki zagraniczne. Firma oferuje réwniez pomoc
w tworzeniu lub ewaluacji ofert eksportowych jak réwniez organizuje i koordynuje
negocjacje przy pozyskiwaniu kapitatu od amerykanskich grup inwestycyjnych.

Spotkanie to jest odpowiedzig na rosngce zainteresowanie rynkami obu Ameryk.
Jest to juz druga wizyta w tym roku organizowana przez Centrum Obstugi
Inwestoréw i Eksporteréw (COIE) z przedstawicielami biznesu amerykanskiego. W
dniach 26 czerwca - 1 lipca 2013 r. na zaproszenie Marszatka Wojewddztwa
Lubuskiego Elzbiety Polak region lubuski odwiedzili Pan Leszek tadowski Prezes
Polsko Amerykanhskiej Izby Florydy i obu Ameryk z Miami na Florydzie (PACC FA)
oraz Pan Ludwik Wnekowicz Przewodniczacy Rady Nadzorczej PACC FA. Wzieli oni
udziat w spotkaniach informacyjnych dla przedsiebiorcéw organizowanych przez
COIE w Sulechowie, Wschowie oraz na terenie Lubuskiego Parku Przemystowo-
Technologicznego w Nowym Kisielinie.

Expert Global Consulting swiadczy ustugi konsultingowe dla firm starajgcych sie
o wejscie lub rozwiniecie swojej dziatalnosci na rynki zagraniczne. Firma oferuje
réwniez pomoc w tworzeniu ewaluacji ofert eksportowych, jak réwniez organizuje i
koordynuje negocjacje przy pozyskiwaniu kapitatu od amerykanskich grup
inwestycyjnych.
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