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Regionalny Punkt Kontaktowy Programu Wspétpracy Interreg VA BB - PL
2014-2020 r. zaprasza na szkolenie poswiecone zastosowaniu prawa
zamowien publicznych w projektach realizowanych w ramach Programu
Wspotpracy INTERREG VA BB - PL 2014-2020. Szkolenie odbedzie sie 6
grudnia w Ruben Hotel, Aleja Konstytucji 3 Maja 1a, 65-805 Zielona Gdra.

Podczas szkolenia uczestnicy zdobeda podstawowg wiedze dotyczgcg zastosowania
przepiséw prawa zamoéwien publicznych, poznajg poszczegdlne etapy
przygotowania i prowadzenia postepowania o udzielenie zamdwienia publicznego
wraz z wieloma cennymi wskazéwkami eksperta i praktycznymi przyktadami.
Ponadto formuta szkolenia uwzglednia w szerokim zakresie dyskusje oraz
odpowiedzi na pytania uczestnikdéw.

Do udziatu w szkoleniu zapraszamy nie tylko osoby uprawnione do reprezentowania
beneficjenta/instytucji, ale przede wszystkim osoby zaangazowane w przygotowanie
i realizacje projektéw. Potwierdzenie udziatu w szkoleniu wraz z pytaniami do
eksperta prosimy przesta¢ do dnia 4 grudnia 2019 r. na adres:
a.ciesielska@lubuskie.pl. Udziat w szkoleniu jest bezptatny.

Program szkolenia

Wprowadzenie oraz omowienie przedmiotowego i podmiotowego zakresu
zamoOwieh publicznych

- Wprowadzenie;

- Prawo zamowien publicznych a zasada konkurencyjnosci;

- Oméwienie znaczenia tzw. progéw unijnych;

- ZamoOwienia wielorodzajowe (w tym wptyw na zasade konkurencyjnosci);

- Zasady udzielania zaméwien.
Przygotowanie postepowania

- Okreslanie warunkéw udziatu w postepowaniu;

- Podstawy wykluczenia wykonawcy;

- Dokumenty w postepowaniu w sprawie zamoéwienia;
- Zasady opisu przedmiotu zamoéwienia;

- Szacowanie wartosci zaméwienia;

- Formutowanie kryterium oceny ofert.
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Ocena ofert i zawarcie umowy

- Elementy oceny ofert (ocena formalna i jej elementy oraz ocena tresci
oferty w tym: poprawienie omytek, wyjasnienia ceny razgco niskiej,
odrzucenie ofert);

» Podstawy uniewaznienia postepowania.

- Obowigzki poprzedzajgce zawarcie umowy;

- Termin zawarcia umowy oraz okres na jaki umowa jest zawierana;

- Zmiany umowy;

- Dokumentowanie postepowan i udostepnianie dokumentacji (tajemnica
przedsiebiorstwa).

Wytyczne w sprawie kwalifikowalnosci

- Zasady wydatkowania srodkdéw;

- Obowigzek uwzglednienie aspektéw spotecznych;

» Kiedy nie stosujemy rozpoznania rynku i zasady konkurencyjnosci;

- Rozeznanie rynku, sposob procedowania i dokumentowania;

- Zasada konkurencyjnosci:

- Konflikt interesow;

- Warunki udziatu;

- Terminy sktadania ofert (i sposéb liczenia terminéw);

- Upublicznienie zapytania ofertowego;

+ Sposbéb dokumentowania postepowan.

Strona 3/3


http://www.tcpdf.org

