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Jak wykry¢ atak socjotechniczny i jak po wykryciu
poprawnie zareagowac? Jak skuteczniej sprzedawac i
madrzej moéwic¢ o swojej ofercie?

23 maja 2025,
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e Jak ukradlismy 28 milionéw PLN polskim firmom
- case study

e Dlaczego klienci nie chca v Ciebie kupowac?
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Jak przestepcy zdobywaja informacje o firmie i pracownikach (takze z ich

prywatnych profili i w serwisach spotecznosciowych)? Gdzie (nie tylko w
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internecie) mozna znalez¢ nasze dane i co zrobi¢, aby ograniczy¢ do nich
dostep osobom niepowotanym? Dlaczego klienci nie chca u Ciebie
kupowac? Tego wszystkiego dowiesz sie na spotkaniu organizowanym
przez Urzad Marszatkowski Wojewddztwa Lubuskiego.

Na bezptatne spotkanie mentoringowo-networkingowe zapraszamy wszystkie osoby
chcace poszerzy¢ swojg wiedze z zakresu prowadzenia biznesu i
cyberbezpieczenstwa 23 maja w Zielonej Gorze, o godz. 17:00 (informacje o
miejscu spotkania otrzymajg Panstwo po rejestracji).

Ataki socjotechniczne mocno réznig sie od klasycznych wtaman komputerowych, a
niestety coraz czesciej dotyczg polskich firm. Kiedy celem ataku sg ludzie, nigdy nie
wiadomo, jak zareaguja. Pracownicy musza by¢ gotowi na wszystko i btyskawicznie
podejmowac decyzje. Nie ma czasu, by ofiary konsultowaty polityki bezpieczehstwa,
a poméc moze im tylko zdrowy rozsadek. Niestety, w stresie i zmeczeniu nie zawsze
wszystko dziata tak jak powinno.

W ramach prelekcji dowiesz sie o kulisach atakéw socjotechnicznych
przeprowadzonych przez zespét bezpieczenstwa Niebezpiecznik.pl w latach
2014-2024 w kilku polskich firmach z réznych branz. Wyktad jest DO BOLU
PRAKTYCZNY i bazuje na realnych przypadkach:

Z jakich sztuczek najczesciej korzystajg atakujgcy?

Na jakie ryzyko naraza nas smartphone? Co zrobi¢, aby nie da¢ sie przez
niego ,Sledzi¢"?

Czym moze skonczy¢ sie wejscie na ,,ztg” strone internetowg?

Jak prowadzi¢ firmowg korespondencje z kontrahentem w bezpieczny
sposOb: jak przygotowac e-maila, umowe i prezentacje, aby poza tym, co
chcemy przekazad, nie udostepnic¢ takze dodatkowych informacji?

Nie zabraknie takze praktycznych informacji dot. handlu internetowego, marketingu
i psychologii sprzedazy. Podczas spotkania bedg mogli Panstwo wystuchacd
Swietnego wyktadu - Dlaczego klienci nie kupujg - mimo ze produkt jest Swietny, a
kampania ,robi wszystko, co trzeba”?

Goscémi specjalnymi beda:

Piotr Konieczny - ekspert ds. bezpieczefstwa, od ponad 16 lat pomagajacy
najwiekszym polskim i zagranicznym firmom w zabezpieczaniu ich sieci przed
atakami. Wielokrotny zdobywca nagrod za najlepsze prelekcje na najwiekszych
polskich konferencjach poswieconych bezpieczenstwu IT, laureat prestizowe;j
nagrody Digital Shapers 2018 magazynow Forbes i Business Insider. Wyktadowca
studidw podyplomowych z cyberbezpieczenstwa na Akademii Marynarki Wojennej i
Akademii Gérniczo-Hutniczej. Zatozyciel serwisu Niebezpiecznik.pl - firmy doradczej,
ktéra nie tylko konsultuje projekty pod katem bezpieczenstwa IT, ale takze prowadzi
najwiekszy w Polsce serwis poswiecony tematyce szeroko rozumianego
cyberbezpieczenstwa i prywatnosci.

Dagmara Kokoszka-Lassota - dyplomowana ekspertka w zakresie psychologii
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScmFeEZxGPobbcaggQyL_i1F_YTFlIO8uJGC8CsNQCJCezd6w/viewform

marketingu i sprzedazy oraz cyberbezpieczehstwa, projektantka doswiadczenh
zakupowych z ponad 14-letnim doswiadczeniem w pracy z biznesem. Specjalizuje
sie w psychologii marketingu i sprzedazy, psychologii mediéw spotecznosciowych
oraz analizie decyzji konsumenckich. Pracuje na styku psychologii, strateqii,
komunikacji i zachowan klienta. Trenerka technik pamieciowych oraz koncentracji
uwagi. Ekspertka ds. digital marketingu, pozwalajgcego na szczegdlne zrozumienie
psychologii mediéw spotecznosciowych. Autorka ksigzki ,Dlaczego klienci nie chca
od Ciebie kupowac?”,

Spotkanie realizowane w ramach projektu , Lubuskie tgczy Biznes” finansowanego z
Programu Fundusze Europejskie dla Lubuskiego 2021-2027 w ramach Priorytetu 1
Fundusze Europejskie dla Lubuskiej Gospodarki, Dziatania 1.8 - Rozwdj
Inteligentnych Specjalizacji.

#FunduszeEuropejskie
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